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Brand Readiness Checklist: ;Listo para expandirte a un nuevo

mercado?
Responde a estas preguntas. Al final encuentra las instrucciones para calificar.

Bloque 1: Claridad de nicho

1.;{Puedo nombrar, en una sola frase, el nicho especifico al que quiero entrar, sin decir
"todo el mercado de Estados Unidos"?

2.;Sé exactamente qué me haria percibirse como la mejor opcién en ese nicho, no solo
COMO una opcion mas?

3.¢He identificado qué hace mi producto o servicio genuinamente diferente, mas alla del
precio?

4.;Sé quién NO es mi cliente en este nuevo mercado, tan claramente como sé quién si lo
es?

5. ¢Elegi este nicho por datos reales, o porque "parecia una buena idea"?

Bloque 2: Investigacion real

1.;He hablado directamente con al menos un comprador real de ese mercado, no solo
con mi equipo?

2.;Sé qué rechaza mi nicho, no solo qué desea?

3.;Conozco a mis competidores directos en ese mercado especifico, no solo a los de mi
pais de origen?

4.;Sé qué palabras, simbolos o cédigos culturales reconoce y valora mi comprador ideal
en ese nicho?

5.;He validado el concepto de mi marca con alguien de ese mercado, antes de invertir en
produccion o logistica?
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Bloque 3: Consistencia de marca

1.;Mi identidad visual, mi mensaje y mi experiencia de cliente dicen exactamente lo
mismo en todos mis canales?

2.;Alguien que nunca me ha visto podria explicar, en segundos, por qué deberia elegirme
a mi?

3.¢Mi origen latinoamericano esta presente en mi marca como una ventaja clara, y no
como un detalle sin resolver?

4.;He revisado qué dice una inteligencia artificial sobre mi empresa hoy?

5.¢{Mi equipo de ventas explica mi propuesta de valor con las mismas palabras que yo
usaria?

Bloque 4: Preparacion operativa

1.;Ya identifiqué los canales de distribucién reales para llegar a ese nicho especifico?

2.;Sé qué certificaciones o requisitos legales necesito antes de exportar a ese mercado?

3.;Tengo claridad sobre cuanto necesito invertir en marca antes de invertir en logistica o
producciéon?

4. ;Estoy preparada para que mi primer intento no sea perfecto, y ajustar sobre la marcha
con datos reales?

5.¢Si hoy alguien de ese mercado descubriera mi marca por primera vez, sentiria que fue
hecha para él?

Instrucciones de calificacion en la siguiente pagina
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Como interpretar tus respuestas

Cuenta cudantos "No" tienes en cada bloque por separado. No es lo mismo tener 3 "No" repartidos entre los cuatro
bloques, que tener 3 "No" concentrados en uno solo. Un bloque débil concentrado te dice exactamente por dénde
empezar.

Bloque 1: Claridad de nicho
o 0-1"No": tu nicho esta bien definido. Puedes avanzar con confianza a la investigacion de mercado.
o 2-3 "No" todavia estas decidiendo entre "vender a todos" y "vender a alguien especifico". Este es tu punto de
partida real, antes de cualquier otra cosa.
e 4-5"No": no tienes un nicho, tienes una intencién. Empieza aqui.

Bloque 2: Investigacion real
o 0-1"No" ya saliste a validar, no estas adivinando. Buena base.
o 2-3"No": tienes hipodtesis, no evidencia. Antes de invertir en produccion o marca, sal a confirmar lo que crees que
sabes.
o 4-5"No": estds a punto de construir una estrategia completa sobre suposiciones. El riesgo mas caro de todos.

Bloque 3: Consistencia de marca
o 0-1"No": tu marca ya dice lo mismo en todos lados. Esta lista para representarte en un mercado nuevo.
« 2-3"No" hay grietas entre lo que dices y lo que se ve. Un comprador nuevo va a notar la inconsistencia antes que
ta.
e 4-5 "No": tu marca todavia no tiene una sola historia clara. Este es el trabajo de fondo antes de cualquier
expansion.

Bloque 4: Preparacion operativa
o 0-1"No": la parte operativa estd resuelta o en buen camino.
« 2-3 "No": hay piezas logisticas o legales pendientes, pero no son motivo para detener el trabajo de marca en
paralelo.
o 4-5 "No" falta camino operativo por recorrer, aunque esto casi nunca es lo que retrasa una expansion:
normalmente es la claridad de marca (Bloques 1-3).
.
El diagnéstico general
Si tus "No" se concentran en los Bloques 1y 2 (nicho e investigacion): todavia no sabes con precisién a quién le vas a
hablar. Empieza ahi, antes de tocar disefio o logistica.
Si tus "No" se concentran en el Bloque 3 (consistencia): ya sabes a quién le hablas, pero tu marca no lo comunica con
la claridad que necesita. Aqui es exactamente donde entra una estrategia de marca antes de exportar.
Si tus "No" se concentran en el Bloque 4 (operativo): tu marca esta mas lista de lo que crees. Lo que falta es ejecucion
practica, no estrategia.
Si tienes pocos "No" en total (5 0 menos): tu marca esta genuinamente lista para dar el siguiente paso. Es momento
de una conversacion, no de mas preparacion.
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iCon qué te esta costando mas trabajo? Si tu resultado muestra huecos
en claridad de nicho o consistencia de marca, ese es exactamente el
punto de partida de un Brand Readiness Sprint.

Enamora al comprador
Internacional.

Desarrollo marcas latinoamericanas listas
para exportar valor, no precio

https://www. branding.com

o Talleres de marca.
e Sprint para saber donde invertir antes de exportar
 lIdentidad visual
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